
Издержки и прибыль
1. Бухгалтерские и альтернативные 

издержки.
2. Постоянные, переменные издержки и 

валовые.
3. Средние и предельные издержки.
4. Долгосрочные издержки и экономия 

на масштабах производства.
5. Трансакционные издержки.
6. Прибыль и ее виды.





• Издержки производства — это затраты производителя (владельца
фирмы) на приобретение и использование факторов производства.

• Для предприятия (фирмы) экономические издержки — это те
выплаты, которые фирма должна произвести поставщикам
необходимых ресурсов (трудовых, материальных, энергетических и т.
д.), чтобы отвлечь эти ресурсы от использования в других
производствах.
Эти выплаты делятся на внутренние и внешние, при их исчислении 

используются различные подходы.

• Неявные (альтернативные) издержки – это альтернативные
издержки ресурсов, принадлежащие самому предпринимателю.
Ресурсами предпринимателя могут являть: труд, земля, капитал,
предпринимательская способность.



Поэтому к неявным издержкам обычно относят:
1. Недополученную заработную плату (предприниматель мог бы пойти работать по найму, 

а не открывать дело)
2. Недополученный процент (предприниматель мог бы не инвестировать денежные 

средства в запуск производства, а разместить их на депозите в банке)
3. Недополученная рента (предприниматель мог бы сдавать в аренду свои землю, 

помещения и офисы, а не заниматься в них предпринимательской деятельностью)
4. Нормальная прибыль (это неявные издержки такого ресурса как предпринимательская 

способность. Предприниматель мог бы заниматься другой деятельностью, а не данной. 
Прибыль от лучшей невыбранной возможности является нормальной прибылью)

• Например, предприниматель, использует собственное помещение под офис.
При сдаче этого помещения в аренду другой фирме предприниматель мог бы
получить доход, равный арендной плате. Поэтому, чтобы не потерять этот
доход предприниматель включает его во внутренние издержки, а значит и в
цену. Продав продукцию, предприниматель возместит себе расходы по аренде
собственного помещения.

• Зачастую в частных предприятиях предприниматели не начисляют себе
заработной платы, так как не являются наемными работниками. Они получают
валовой доход (выручку) от продажи своих работ или услуг. В этом случае в
издержки производства предприниматель будет включать в качестве
внутренних издержек доход, который он бы получал, работая в качестве
наемного работника в другой фирме.





• Явные издержки обычно на виду, тогда как неявные
издержки скрыты. В зависимости от того, учитываются
или нет неявные издержки, различают бухгалтерский и
экономический подходы к определению издержек

Бухгалтерские издержки = явные издержки.
TCбух = TCявные

• Бухгалтерский подход учитывает только внешние 
издержки. Бухгалтера не интересует альтернативное 
использование ресурсов, принадлежащих 
предпринимателю.
Экономические издержки = явные издержки + неявные 

издержки.
TCэк = TCявные + TCнеявные



• Экономический подход отличается от бухгалтерского тем,
что он учитывает альтернативные возможности применения
ресурсов, принадлежащих предпринимателю.

Как мы видим, самое важное экономическое понятие –
альтернативные издержки, находит место и в теории
производства.

• Таким образом, экономические затраты превышают 
бухгалтерские издержки на величину неявных затрат, в том 
числе нормальную прибыль.

• Нормальная прибыль– это минимальная плата, необходимая
для того, чтобы удержать предпринимателя в данной области.

• Нормальная прибыль – это доход, от которого отказываются
владельцы предприятия в пользу использования ресурсов на
своем предприятии, но который они могли бы получить, вложив
свои ресурсы в другие сферы деятельности за пределами
предприятия.









Бухгалтерская и экономическая прибыль
Как мы выяснили, бухгалтерские и экономические издержки отличаются друг от друга.

Следовательно, не совпадают бухгалтерская прибыль и экономическая прибыль.
• Экономическая прибыль (англ. economic profit) — это прибыль, остающаяся 

у предприятия после вычета всех затрат, включая альтернативные издержки 
распределения капитала владельца. 

Не путать с термином Чистая прибыль. 
• Экономическая прибыль— это разница между общей выручкой фирмы и 

экономическими издержками.
• В общем виде прибыль определяется как разность между совокупной выручкой 

(совокупным доходом) и совокупными издержками:
TR – TC = π,

где TR - совокупная выручка;
• TC - совокупные издержки;
• π - прибыль.
В случае отрицательного значения экономической прибыли рассматривается вариант ухода 

предприятия с рынка.
Бухгалтерская прибыль = Совокупная выручка – Внешние издержки

Экономическая прибыль = Бухгалтерская прибыль – Внутренние издержки. 







































• Внешние издержки - это оплаченные расходы за ресурсы, не 
принадлежащие собственнику фирмы. К таким расходам относятся 
расходы на покупку сырья, материалов, энергии, заработная плата 
наемным работникам (оплата трудовых ресурсов).

• Внутренние издержки отражают неоплаченные расходы фирмы по 
использованию своих собственных ресурсов предпринимателя. Их 
величина равна денежным платежам, которые могут быть получены за 
использования этих ресурсов при наилучшем варианте.

• Например, предприниматель, использует собственное помещение под 
офис. При сдаче этого помещения в аренду другой фирме 
предприниматель мог бы получить доход, равный арендной плате. 
Поэтому, чтобы не потерять этот доход предприниматель включает его 
во внутренние издержки, а значит и в цену. Продав продукцию, 
предприниматель возместит себе расходы по аренде собственного 
помещения.

• Зачастую в частных предприятиях предприниматели не начисляют 
себе заработной платы, так как не являются наемными работниками. 
Они получают валовой доход (выручку) от продажи своих работ или 
услуг. В этом случае в издержки производства предприниматель будет 
включать в качестве внутренних издержек доход, который он бы 
получал, работая в качестве наемного работника в другой фирме.





• При принятии экономических решений учитываются экономические затраты. 
Здесь и в следующих темах, а также во всех задачах и тестах, под 
издержками будут пониматься именно экономические затраты (если не 
указано специально, что нужно искать бухгалтерские затраты)

Бухгалтерская и экономическая прибыль
• Общая формула прибыли проста: это разница между выручкой 

фирмы и издержками фирмы
• Экономическая прибыль (англ. economic profit) — это прибыль, 

остающаяся у предприятия после вычета всех затрат, 
включая альтернативные издержки 
распределения капитала владельца. 

• Не путать с термином Чистая прибыль. 
• В случае отрицательного значения экономической прибыли 

рассматривается вариант ухода предприятия с рынка.
• Экономическая прибыль— это разница между общей выручкой 

фирмы и экономическими издержками.
• Такой подход к прибыли позволяет оценить возможность существования предприятия (покрывает ли выручка 

не только внешние, бухгалтерские, но также внутренние издержки, включая нормальную прибыль). 
Превышение денежных поступлений суммы экономических издержек означает, что предприятие имеет 
чистую прибыль, его существование оправданно, оно может успешно развиваться.



• Бухгалтерская прибыль— это разница между общей выручкой 
и бухгалтерскими издержками.

• Нормальная прибыль– это минимальная плата, необходимая 
для того, чтобы удержать предпринимателя в данной области.

• Нормальная прибыль – это доход, от которого отказываются 
владельцы предприятия в пользу использования ресурсов на 
своем предприятии, но который они могли бы получить, вложив 
свои ресурсы в другие сферы деятельности за пределами 
предприятия. Итак, к внутренним расходам относится и 
нормальная прибыль, необходима для того, чтобы привлечь и 
удержать ресурсы в пределах данного производства.

Для владельца фирмы все затраты – явные и неявные – являются 
альтернативными, так как существуют альтернативные 
варианты использования средств, вложенных им в фирму.

Явные издержки – это расходы предприятия, направленные на 
приобретение необходимых производственных ресурсов.

Бухгалтерские издержки включают в себя только явные затраты.



• Экономические (альтернативные) расходы охватывают явные и
неявные издержки. Иными словами, экономические издержки
представляют собой платежи всем владельцам экономических ресурсов,
достаточные для того, чтобы отвлечь эти ресурсы от альтернативных
вариантов использования.

• Экономические издержки = бухгалтерские издержки + неявные 
издержки.

• Ориентируясь на экономические издержки, владелец фирмы принимает
решение о целесообразности деятельности фирмы в данной области. В
дальнейшем под общими издержками фирмы мы будем понимать
исключительно экономические издержки. Именно на них, а не на
бухгалтерские затраты, должна ориентироваться фирма, рассчитывая
свои объемы производства продукции, а следовательно и предложения.
Соответственно, и прибылью фирмы будет превышение ее дохода над
экономическими (альтернативными) затратами.

• Каждая компания ведет документацию и рассчитывает свою прибыль по разному. Кто-то
прибегает к старым методам, а кто-то использует новинки техники, например ноутбуки
apple, и программного обеспечения чтобы вести статистику своей компании.

• Как мы выяснили, бухгалтерские и экономические издержки отличаются друг от
друга. Следовательно, не совпадают бухгалтерская прибыль и экономическая
прибыль.
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