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Тема 1. Сущность современного предпринимательства и основные 

тенденции его развития. Структура и содержание предпринимательства. 

 

В экономике предпринимательство является особым видом деятельности, 

направленной на создание и обеспечение функционирования каких-либо 

предприятий с целью получения прибыли (дохода). 

В принципе, такое понимание предпринимательства зародилось еще в условиях 

феодализма. Первоначально «предпринимателями» назывались лица, которые 

проявляли инициативу в создании промышленных предприятий (кустарных 

производств, мануфактур). 

Развитие современного предпринимательства тесно связано с более ранними 

формами купеческого и банковского капитала. В период конца 18 начала 19 веков 

предпринимателями назывались преимущественно фабриканты, т.е. лица, 

вкладывающие средства в создание и организацию работы фабрик – крупных 

предприятий по обработке сырья и изготовлению продуктов машинным способом. 

Несмотря на длительную историю становления и развития 

предпринимательства экономическая теория не дает до сих пор его четких критериев 

и определений. 

Так, в Законе РФ «О предприятиях и предпринимательской деятельности» 

предпринимательской деятельности (предпринимательству) дается следующее 

определение: это инициативная, самостоятельная деятельность граждан и их 

объединений, осуществляемая на свой страх и риск и под свою имущественную 

ответственность, направленную на получение прибыли. 

Под это определение, в принципе, попадает любая спекулятивная деятельность 

и даже деятельность незаконных групп. 

В отдельных работах предпринимательство неправомерно отождествляется со 

способностями к предпринимательству. Предпринимательская способность – 

способность человека использовать определенное сочетание ресурсов для 

производства товаров, принимать последовательные решения, создавать 

новшества и идти на риск. 

Однако подобные определения не помогают уяснить сущность 

предпринимательства. То есть, предпринимательство – это тип экономической 

деятельности, но не тип людей. 

Бизнес – это не только предпринимательство, но и сделки купли продажи, 

коммерческое или производственное предпринимательство, политика 

отдельного предпринимательства или целой фирмы. 

Синонимом слова «бизнес» является коммерция, торговля, отрасль, фирма, 

деловая активность. Поэтому бизнесменом можно назвать не только владельца 

какого-либо дела, но и менеджера, нанятого для управления той или иной фирмой. 

К предпринимателям близки многие бизнесмены, однако далеко не все 

бизнесмены фактически являются предпринимателями и не могут претендовать на 

этот «титул». Бизнесменами можно считать посредников в торговых операциях, 

банкиров, биржевых посредников, дилеров и т.д. 

Предпринимательство является частным и особым видом бизнеса, 

отличающимся постоянством получения дохода из деятельности учрежденного и 

работающего предприятия, действующего в рамках закона. Это деятельность, которая 
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связана с вложением средств в целях получения прибыли на основе сочетания личной 

выгоды с общественной пользой. 

По своей природе предпринимательство – деятельность, сущность которой 

составляет менеджмент капитала. Соответственно, предприниматель – это субъект 

данной деятельности. (при этом не имеет значения, о каком капитале – 

экономическом, культурном или символическом – идет речь). Объектом 

управления в этом случае выступает сам капитал. 

Существует ли связь между функцией собственности на капитал и функцией 

управления им? Обычно жесткой связи между ними нет. Капиталист, т.е. собственник 

капитала не обязан брать на себя функции по управлению им, также как и управление 

капиталом, т.е. предпринимательская деятельность, не скована неразрывно с 

собственностью на капитал. В то же время вполне возможным является сочетание 

функций капиталиста и предпринимателя в одном лице (Альфред Нобель, Билл 

Гейтс). 

Основными критериями, позволяющими отнести тот или иной вид 

деятельности к предпринимательству, а конкретное лицо – к предпринимателям, 

являются: 

- к предпринимательству не может быть отнесена деятельность, не связанная с 

управлением экономическим, культурным, символическим и др. капиталом, 

общественная, благотворительная и др. деятельность, не имеющая целей извлечения 

прибыли. Данный критерий исключает пассивные формы получения дохода от 

собственности на капитал, землю, средства производства. 

- Систематичность предпринимательской деятельности; критерий 

позволяет исключить из рассмотрения в качестве предпринимательства случайные, 

эпизодические акты, принесшие прибыль их субъекту. 

- Самостоятельность и ответственность субъекта предпринимательской 

деятельности; каждый, становясь предпринимателем, самостоятельно решает все 

вопросы деятельности своего предприятия. 

- Инновационность, т.е. наличие в структуре деятельности организационных, 

экономических, организационно-экономических, социально-психологических и 

прочих инноваций, обеспечивающих новое сочетание факторов производства или их 

элементов. 

Тем не менее, не всякий новый мелкий бизнес является предпринимательским. 

Например, открывая еще один китайский ресторан, хозяйствующий субъект 

определенно рискует. Но то что он делает, делалось раньше, и притом много раз. Он 

не создает ни нового источника удовлетворения, ни нового потребительского спроса. 

Поэтому в этом смысле он не является предпринимателем, даже несмотря на то, что 

он рискует в своем начинании. 

Т.е., чтобы предприятие считалось предпринимательским, оно вдобавок к тому, 

что оно новое, оно еще должно пытаться создать что-то новое и отличное от уже 

имеющегося, изменяя и преобразуя ценностные установки. 

Данный критерий позволяет решить проблему отнесения к 

предпринимательству некоторых пограничных видов деятельности по извлечению 

прибыли. 

- в условиях неопределенности среды, не гарантированность 

предпринимательского дохода. Данный критерий учитывает риск 
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предпринимательской деятельности, который не может быть предотвращен 

средствами страхования и подобными им. 

Таким образом, можно вывести следующее определение предпринимательства: 

это активная систематическая самостоятельная и ответственная 

инновационная деятельность по управлению капиталом, направленная на 

извлечение прибыли, осуществляемая в условиях риска и неопределенности, в 

рамках общепринятых в конкретной исторической ситуации норм ведения 

бизнеса. 

Предпринимателями (субъектами предпринимательства) в рамках закона могут 

выступать граждане страны, признанные дееспособными, граждане иностранных 

государств и лица без гражданства. 

Три общественные группы выступают в качестве основной социальной базы 

формирования отечественного предпринимательства. 

Управляющие – наиболее влиятельная социальная группа, которая 

распоряжается материальными и другими ресурсами общества, обладает полезными 

социальными связями. 

Трудности бюджетного финансирования, невозможность реализовать себя 

привели их в группу предпринимателей. Однако до 30% занятых в частном секторе 

работают в нем частично (это их вторая работа) – они предпочитают рассматривать 

государственный сектор как своеобразную форму страхования 

Кроме того, в качестве социальной базы современного предпринимательства 

выступают и криминальные элементы, чьи первоначальные капиталы получены 

противоправными действиями. 

В структуре предпринимателей можно выделить следующие основные слои: 

крупные и средние предприниматели (с регулярным использованием наемного 

труда); мелкие предприниматели (собственники и руководители фирм с 

минимальным использованием наемного труда или основанных на семейном труде); 

самостоятельные работники; наемные работники. 

Между крупным и мелким бизнесом разница не только в размерах 

принадлежащих им предприятий, а в их доходности и чувстве уверенности в 

завтрашнем дне. 

Все многообразие предпринимательской деятельности может быть 

классифицировано по различным признакам: виду деятельности, формам 

собственности, количеству собственников, организационно-правовым формам, 

степени использования наемного труда и прочим. 

По виду или назначению предпринимательскую деятельность делят на 

производственную, коммерческую, финансовую, консультативную, инженерное 

предпринимательство. 

К числу особых видов коммерческого предпринимательства относится 

финансовое (финансово-кредитное), где объектом купли-продажи является весьма 

специфический товар – деньги, валюта, ценные бумаги. Предприниматель может 

выступать в роли производителя ценных бумаг, когда он официально в юридически 

оформленном порядке «выпускает», а точнее, осуществляет эмиссию таких ценных 

бумаг, как собственные акции, облигации, кредитные билеты, векселя. Эти ценные 

бумаги предприниматель продает, размещает при определенных условиях и 
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обязательствах в качестве «финансового товара», в чем и заключена суть его 

предпринимательской деятельности. 

Более типичный вид финансовой сделки состоит в том, что предприниматель 

сам выступает в роли первичного покупателя. Покупая деньги, валюту, ценные 

бумаги, а затем продавая их другому покупателю по более высокой цене, 

предприниматель получает выгоду (доход, прибыль). 

 

В ГК РФ даётся формулировка сущности предпринимательской деятельности: 

это - самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на 

систематическое получение прибыли от пользования имуществом, продажи товаров, 

выполнения работ или оказания услуг лицами, зарегистрированными в этом качестве 

в установленном законом порядке. 

Основные особенности и функции предпринимательства 

В соответствии с трактовкой понятия предпринимательской деятельности, 

установленной ГК РФ, можно выделить несколько особенностей 

предпринимательства: 

- это самостоятельная деятельность дееспособных граждан и их объединений; 

- это не просто самостоятельная, но инициативная деятельность, направленная 

на реализацию своих способностей и удовлетворение потребностей других лиц и 

общества; 

- это деятельность, связанная с риском, поэтому будущий предприниматель 

должен помнить, что он будет рисковать и преодолевать сопротивление среды, к тому 

же государство не берет на себя ответственность за возможные неудачи; 

- предпринимательство - это не разовая сделка, а процесс, направленный на 

систематическое извлечение прибыли (дохода) законным путем, следовательно, это 

профессиональная деятельность, так как, чтобы "систематически получать прибыль'', 

нужно действовать компетентно, профессионально длительное время; 

это деятельность, осуществляемая лицами (физическими и юридическими), 

зарегистрированными в качестве индивидуальных предпринимателей или 

юридических лиц, эта деятельность законная, осуществляемая в соответствии с 

правовыми законодательными актами; 

гражданским законодательством установлен основной мотив осуществления 

предпринимательской деятельности - получение прибыли, а чтобы этого добиться, 

нужно реализовать товары (работы, услуги). 

Функции предпринимательства 

В развитой рыночной экономике предпринимательство выполняет следующие 

функции: ресурсную, социальную, общеэкономическую, творческо-поисковую 

(инновационную), организаторскую. Некоторые ученые считают, что 

предпринимательству свойственна и политическая функция, которую осуществляют, 

как правило, ассоциации (союзы) предпринимателей. 

Ресурсная функция предполагает эффективное использование как 

воспроизводимых, так и ограниченных ресурсов, причем под ресурсами следует 

понимать все материальные и нематериальные условия и факторы производства: 

трудовые ресурсы (в широком понимании этого слова), землю и природные ресурсы, 

все средства производства и научные достижения, а также предпринимательский 

талант. 
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Общеэкономическая функция связана с поддержанием экономической 

ситуации в регионе и стране в целом. Предпринимательская деятельность направлена 

на производство товаров (выполнение работ, оказание услуг) и их доведение до 

конкретных потребителей. Причем предпринимательская деятельность 

осуществляется ее субъектами под воздействием всей системы экономических 

законов рыночной экономики (спроса и предложения, конкуренции, стоимости и др.). 

Творческо-поисковая, инновационная функция, связанная не только с 

использованием деятельности новых идей, но и с выработкой новых средств и 

факторов для достижения поставленных целей. Творческая функция тесным образом 

связана со всеми другими функциями предпринимательства, обусловлена уровнем 

экономической свободы субъектов предпринимательской деятельности, условиями 

принятия управленческих решений. 

Социальная функция проявляется в возможности каждого дееспособного 

индивидуума быть собственником дела, с наибольшей отдачей проявлять свои 

индивидуальные таланты и возможности. Развитие предпринимательства 

обеспечивает рост числа рабочих мест, сокращение уровня безработицы, повышение 

уровня социального положения наемных работников.  

Организаторская функция проявляется в принятии предпринимателями 

самостоятельного решения об организации собственного дела во внедрении 

внутрифирменного предпринимательства, в формировании предпринимательского 

управления, в создании сложных предпринимательских структур, в изменении 

стратегии деятельности предпринимательской фирмы. 

Условия осуществления предпринимательской деятельности 

Для осуществления предпринимательской деятельности необходимы 

экономические, социальные, правовые условия. 

Экономические условия - это в первую очередь предложения товаров и спрос 

на них; виды товаров, которые могут приобрести покупатели; объемы денежных 

средств, которые они могут истратить на эти покупки; избыток или недостаточность 

рабочих мест, рабочей силы. На экономическую обстановку существенно влияют 

наличие и доступность денежных ресурсов, уровень доходов на инвестированный 

капитал, а также величина заемных средств, к которым готовы обратиться 

предприниматели для финансирования своих деловых операций и которые готовы 

предоставить им кредитные учреждения. Всем этим занимается множество 

разнообразных организаций, составляющих инфраструктуру рынка, с помощью 

которой предприниматели могут устанавливать деловые взаимоотношения и вести 

коммерческие операции.  

Социальные условия - это стремление покупателей приобретать товары, 

отвечающие определенным вкусам. На разных этапах эти потребности могут 

меняться. Существенную роль играют нравственные и религиозные нормы, 

зависящие от социально-культурной среды. Эти нормы оказывают прямое 

воздействие на образ жизни потребителей и посредством этого - на его спрос на 

товары. Социальные условия влияют на отношение отдельного индивидуума к 

работе, что в свою очередь влияет на его отношение к величине заработной платы, к 

условиям труда, предлагаемым бизнесом. 

Правовые условия - это в первую очередь наличие законов, регулирующих 

предпринимательскую деятельность, создающих наиболее благоприятные условия 
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для развития предпринимательства: упрощенная и ускоренная процедура открытия и 

регистрации предприятий; совершенствование налогового законодательства в 

направлении мотивации производственной предпринимательской деятельности, 

развития совместной деятельности предпринимателей России с зарубежными 

странами; подготовка законодательных инициатив по вопросам правовой гарантии 

предпринимательской деятельности, включая в первую очередь право на 

собственность и соблюдение договорных обязательств. 

 

Виды предпринимательской деятельности 

1. Производственное предпринимательство 

Производственное предпринимательство можно назвать ведущим видом 

предпринимательства. Здесь осуществляется производство продукции, товаров, 

работ, оказываются услуги, создаются определенные духовные ценности. 

К производственному предпринимательству относится инновационная, научно-

техническая деятельность, непосредственно производство товаров и услуг, 

производственное их потребление, а также информационная деятельность в этих 

областях. 

Осуществление предпринимательской сделки связано с денежными затратами. 

Общую потребность в деньгах (Дп) на производственно-предпринимательскую 

деятельность можно рассчитать по формуле: 

Дп=Др+Дм+Дс+Ди+Ду, 

где Др - денежные средства, необходимые для оплаты наёмных работников; 

Дм - денежная оплата стоимости приобретаемых сырья, материалов, 

полуфабрикатов, комплектующих изделий, топлива, энергии; 

Дс - денежные расходы, связанные с приобретением и использованием средств 

труда (основных производственных фондов) - зданий, сооружений, передаточных 

устройств, машин, оборудования, вычислительной техники инструмента, 

транспортных средств и др.; 

Ди - денежная оплата приобретаемой предпринимателем информации; 

Ду - оплата услуг сторонних организаций и лиц (строительные работы, 

транспортные услуги и др.). 

Для начала производственной деятельности предпринимателю надо иметь 

необходимый стартовый капитал, если его нет или недостаточно, предприниматель 

обращается в коммерческий банк или к другому обладателю свободных денежных 

средств за получением кредита. Результатом производственной деятельности 

предпринимателя являются реализация продукции или работ, услуг покупателю, 

потребителю и выручка определенной суммы денег. Разность между денежной 

выручкой и издержками производства составляет прибыль предприятия. 

Прибыль - разница между выручкой и всеми затратами на производство. 

Различают валовую (балансовую) и остаточную (чистую) прибыль предпринимателя. 

Валовая прибыль представляет собой денежную сумму, которая остается у 

предпринимателя после оплаты им всех затрат на производство и реализацию 

продукции, но до выплаты налогов. 

Остаточная (чистая) прибыль определяется вычитанием из валовой прибыли 

налогов, отчислений, различных платежей, штрафов, пошлин и т.п. и представляет 

собой конечный итог деятельности предпринимателя производственника. 
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Общую финансовую оценку деятельности предпринимателя определяют 

показателем рентабельности. Он определяется отношением остаточной прибыли к 

полным издержкам производства.  

Коммерческое предпринимательство 

Основное содержание коммерческого предпринимательства составляют 

операции и сделки по купле-продаже, другими словами, по перепродаже товаров и 

услуг. Общая схема коммерческого предпринимательства в определенной мере 

аналогична схеме производственно-предпринимательской деятельности. Однако, в 

отличие от нее здесь вместо материальных ресурсов приобретается готовый товар, 

который затем реализуется потребителю. Таким образом, вместо производства 

продукции здесь имеет место получение готового продукта. 

В общем виде программа любой коммерческой сделки включает:  

- наем работников для выполнения торгово-посреднических услуг (закупки 

товара, его транспортирования, продажи, проведения рекламной работы, оформления 

необходимых документов); 

- приобретение или наем помещений, складов, баз, торговых точек, 

необходимых для хранения и реализации товара; 

- закупку товара для последующей его продажи;  

привлечение денежных средств в кредит для финансирования сделки и 

последующий возврат кредита и процентов за пользование им; 

- получение и оплату услуг сторонних организаций и лиц, выполняющих 

посреднические функции; 

получение или приобретение необходимой информации, требуемой для 

планирования, оформления и регулирования сделки; 

- реализацию товаров покупателю и получение выручки; 

- регистрацию сделки, выплату налогов и платежей федеральным и 

муниципальным финансовым органам. 

Финансовое предпринимательство 

Особым видом предпринимательской деятельности является финансовое (или 

финансово-кредитное) предпринимательство. Сфера его деятельности - обращение, 

обмен стоимостей. Финансовая деятельность проникает и в производственную и 

коммерческую деятельность, однако, она может быть и самостоятельной: банковское, 

страховое дело и др. 

Субъектами финансового предпринимательства являются коммерческие банки, 

фондовые биржи, предприятия, отдельные граждане. Объектами финансового 

предпринимательства являются финансовые услуги, под которыми понимается 

деятельность, связанная с привлечением и использованием денежных средств 

юридических и физических лиц, в том числе осуществление банковских операций и 

сделок, предоставление страховых услуг и услуг на рынке ценных бумаг, заключение 

договоров финансовой аренды (лизинг) и договоров по доверительному управлению 

денежными средствами или ценными бумагами, а также иные услуги финансового 

характера. 

Консультативное предпринимательство 

Слово "консультант" происходит от латинского - советующий. Под этим словом 

понимается специалист в определенной области, дающий советы по вопросам своей 
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специальности. В зарубежной практике коммерческая, платная консультация по 

вопросам управления получила название консалтинг.  

Менеджмент-консалтинг заключается в предоставлении независимых советов 

и помощи по вопросам управления, включая определение и оценку проблем и (или) 

возможностей, рекомендацию соответствующих мер и помощь в их реализации. 

Консалтинговые услуги могут осуществляться в форме устных разовых 

советов. Однако чаще всего они предоставляются в виде консалтинговых проектов и 

включают в себя следующие основные этапы: 

- выявление проблем (диагностика); 

- разработка решений, проекта; 

- осуществление решений, проекта. 

Заключительный этап в зависимости от объема проекта может занимать от 

нескольких дней до нескольких месяцев. Иногда контакты с клиентами могут быть и 

многолетними. 

Методы консультирования. Методы консультирования могут быть 

различными. Наиболее известны и применяемы три вида консультирования: 

экспертное, процессное и обучающее. 

Экспертное консультирование – наиболее пассивная форма консалтинга. Здесь 

консультант самостоятельно осуществляет диагностику, разработку решений и 

рекомендаций по их внедрению. Клиент при этом лишь обеспечивает консультанта 

необходимой информацией. 

При процессном консультировании специалисты консалтинговой фирмы на 

всех этапах разработки проекта активно взаимодействуют с клиентом, побуждая его 

высказывать свои идеи, предложения. Консультанты вместе с клиентом анализируют 

проблемы и разрабатывают предложения. 

При обучающем консультировании главная задача специалистов -подготовить 

почву для возникновения идей, для выработки решений. С этой целью они проводят 

у клиента лекции, семинары, разрабатывают для клиента учебные пособия, 

предоставляя тем самым всю необходимую теоретическую и практическую 

информацию. 

 
 


